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Fundusze Europejskie Rzeczpospolita Dofinansowane przez
dla Matopolski Polska Unie Europejska

Zatacznik nr 1a
DRUK MOWES - PNT

WNIOSEK O PRZYZNANIE WSPARCIA W RAMACH PROJEKTU
»Matopolski Osrodek Wsparcia Ekonomii Spotecznej — Podregion Nowotarski"
w ramach Programu Fundusze Europejskie dla Matopolski 2021-2027 wspéitfinansowanego z
Europejskiego Funduszu Spotecznego Plus, Priorytet 6 Fundusze Europejskie dla rynku pracy,
edukacji i wtgczenia spotecznego, Dziatanie 6.18 Wsparcie podmiotow ekonomii spotecznej
oraz przedsiebiorstw spotecznych

Whioskodawcy

Imiona i nazwiska cztonkdéw grupy inicjatywne;j: 1.
2.
3.

Adres e-mail:

Telefon kontaktowy:

Niniejszym wnioskuje/emy o przyznanie wsparcia w postaci: wsparcia szkoleniowo-doradczego
przed udzieleniem wsparcia finansowego na utworzenie miejsca/miejsc pracy w nowym lub
istniejgcym przedsiebiorstwie spotecznym.

Dane cztonkéw grupy inicjatywne;j:

Osoba brata udziat Podpis
w projekcie
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Lp. Imie i nazwisko?

miejscowosé, data

1 W przypadku nowych osdb niezbedne jest dotgczenie Formularza osoby/osdb delegowanych do wsparcia.
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OPIS MERYTORYCZNY POMYStU NA BIZNES W FORMIE PRZEDSIEBIORSTWA SPOLECZNEGO
Opis nie powinien przekracza¢ 15 000 znakow (bez spacji)

1. Pomyst na biznes (Max. liczba punktow — 15)

Prosze przedstawi¢ swdj pomyst na biznes i opisac:

=  przedmiot dziatalnosci (czym nowe przedsiebiorstwo bedzie sie zajmowacé: produkcja, ustugi, handel),

=  co bedzie oferowane: opis produktu, ustugi, rodzaj sprzedawanego towaru i forma sprzedazy?

= jakimi metodami zostang pozyskani klienci (jak informacja dotrze do klienta, jak przekona sie klienta do
skorzystania z oferty, wydatki na poszczegdlne formy reklamy, co moze by¢ wykonane we wtasnym
zakresie), jakimi metodami bedg utrzymywane relacje z klientami.

Ocenie podlega spdjnosc i logicznosé pomystu, szczegdtowosc opisu przedmiotu dziatalnosci oraz atrakcyjnosé

promocji przedsiewziecia.

2. Charakterystyka klientow (Max. liczba punktow — 8)

=  Kto bedzie przysztym klientem (osoby prywatne, instytucje, przedsiebiorstwa, lokalizacja klienta)?

=  Dlaczego wybrano takg grupe docelowg?

= (Czego klient moze oczekiwac od oferty (produktu, ustugi, towaru, obstugi, jakosci, ceny, terminéw i
warunkow oferty) oraz skagd wiadomo jakie sg oczekiwania klienta?

= Jak bedg spetnione oczekiwania klientéw, jakie klient odniesie korzysci z oferty?

Ocenie podlega umiejetno$¢ wyboru grupy docelowej oraz prawidtowego rozpoznania ich potrzeb.

3. Charakterystyka konkurencji (Max liczba punktéw — 9)

= Kto jest gtdwnym konkurentem na rynku, ilu jest konkurentdw, prosze podac¢ przyktady konkretnych
firm i opisac ich oferte, w czym bedzie sie réznic¢ oferta nowego przedsiebiorstwa spotecznego na tle
oferty konkurencji (w tym: zakres oferty, jakos¢, poziom cen, terminy i warunki obstugi klienta)?

= Jaki bedzie zasieg dziatania nowego przedsiebiorstwa spotecznego (lokalny, regionalny, krajowy,
miedzynarodowy), miejsce prowadzenia dziatalnosci (powiat, konkretne miasto, czy wies, dzielnica), w
jaki sposéb lokalizacja PS wptywa na jej dziatanie?

= Jakie s3 bariery wejscia, czyli co stoi na przeszkodzie zeby rozpoczgc tego typu dziatalnos¢ (np.:
niezbedne uprawnienia, koncesje, pozwolenia, kwalifikacje, koszt wyposazenia PS). Jak Wnioskodawca
zamierza pokonac te bariery?

Ocenie podlega stopien rozeznania rynku, na ktérym uczestnik ma zamiar rozpocza¢ prowadzenie

przedsiebiorstwa spotecznego, rozpoznanie konkurencji, wybor obszaru dziatalnosci PS.
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4. Realnos¢ planu (Max liczba punktow — 14)

= Cojest niezbedne, by nowe przedsiebiorstwo mogto sprawnie funkcjonowac (zasoby i dziatania do
prowadzenia i utrzymania przedsiebiorstwa spotecznego) i w jaki sposéb Pan/Pani zamierza to
zrealizowac?

= Jakie bedg wydatki niezbedne do uruchomienia PS, w tym wykorzystanie dotacji?

= Jakich korzysci mozna sie spodziewac, jaka bedzie docelowa miesieczna wartosc przychodu PS i jak
bedzie ona osiggnieta?

= Jakie s3 ryzyka i problemy zwigzane z prowadzeniem przysztego przedsiebiorstwa spotecznego (np. brak
klientéw, brak srodkow, sezonowosé, ryzyko zmian prawnych, awarie sprzetu, utrata dostawcow)?

= Jakie bedg metody przeciwdziatania i minimalizowania ryzyka i probleméw?

Ocenie podlega realnos¢ planu rozumiana jako mozliwo$¢ zrealizowania przedstawionych zatozen w

rzeczywistych warunkach.

5. Spoteczny wymiar przedsiewziecia (Max liczba punktéw — 8)

= |le oséb zamierza zatrudni¢ przedsiebiorstwo (liczba oséb, wymiar etatu)?

= W jaki sposéb PS planuje prowadzi¢ reintegracje zawodowsa i spoteczng oséb zatrudnionych?

= Czy profil dziatalnosci PS spetni wazne funkcje spoteczne?

= Czy profil dziatalnosci PS bedzie oddziatywat na rzecz lokalnych probleméw spotecznych?

Ocenie podlega aspekt spoteczny przedsiewziecia. Sposdb doboru charakteru przedsiewziecia do grup
aktywizowanych, charakter grupy, a takze aspekty rozwigzywania lokalnych probleméw spotecznych.

6. Potencjat grupy inicjatywnej (Max liczba punktow - 6)

=  Prosze podac doswiadczenie zawodowe 0séb wchodzgcych w sktad grupy inicjatywnej (miejsce
zatrudnienia, okres w latach, staze, praktyki, samodzielna dziatalnos¢, inne)

=  Prosze podac zdobyte wyksztatcenie oséb wchodzacych w sktad grupy inicjatywnej (szkoty, uczelnie,
kursy i szkolenia).

= Jak zdobyte wyksztatcenie i doswiadczenie oséb wchodzacych w sktad grupy inicjatywnej bedzie
wykorzystane w prowadzeniu przedsiebiorstwa spotecznego

Ocenie podlega zbieznos¢ wyksztatcenia z profilem planowanej dziatalnosci, przydatnos¢ kurséw, praktyk,

uzyskanego doswiadczenia do prowadzenia przedsiebiorstwa spotecznego.
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Miejscowosé, data Czytelny podpis Kandydata/tki na Uczestnika/czke projektu
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